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			Amazon Agentur intomarkets – Ihr Partner für Sponsored Ads, DSP und Amazon SEO2023-11-29T09:35:14+01:00						
				
350+ erfolgreiche Projekte.

ISO-zertifizierte

Amazon Agentur.

Für Seller und Vendoren.


intomarkets ist eine professionelle

Amazon Agentur

für Marken und Hersteller
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Unsere Services für Seller & Vendoren:


Sponsored Ads (PPC)

Programmatic Advertising (DSP)

Product Retargeting

Listing-Optimierung

A+ Content

Brand Stores

Vendor & Seller Consulting





jetzt Termin vereinbaren
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Amazon Agentur aus Hamburg
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  Mit dem Laden des Videos akzeptieren Sie die Datenschutzerklärung von YouTube.
Mehr erfahren
 Video laden
  YouTube immer entsperren
 
 
 








Sponsored Ads

PPC

Ein zentraler Aspekt unserer täglichen Arbeit sind Sponsored Ads Kampagnen auf Amazon. Über 10.000 PPC-Kampagnen haben wir für unsere Kunden bereits erstellt oder optimiert. Durch den Einsatz von intelligenter Bidmanagement-Software gepaart mit unserer umfangreichen PPC-Erfahrung erzielen wir für unsere Kunden den größtmöglichen Erfolg im Bereich Amazon Advertising.

Mehr erfahren





Programmatic Ads

DSP

Von Brand-Awareness-Kampagnen bis Produkt-Retargeting: Unser Programmatic Advertising Team konzipiert und optimiert erfolgreiche Display Kampagnen auf Amazon für Marken und Unternehmen. Als eine der führenden Agenturen in diesem Ökosystem haben wir Zugriff auf eine eigene DSP Entity auf Amazon mit direktem Kontakt zum Amazon Media-Team. Wir setzen Ihre maßgeschneiderte und hocheffektive DSP-Kampagne um.

Mehr erfahren





Content

Optimierung

Nach mehr als 25.000 optimierten Produkten auf Amazon haben wir ein sehr genaues Bild davon, wie der A9 Algorithmus arbeitet und wie potenzielle Käufer auf der Plattform suchen. Mit einer eigens entwickelten Software-Lösung optimieren unsere Content-Experten Ihre ASINs gezielt auf die relevantesten Keywords. Wir sind darauf spezialisiert, besonders große Produktportfolios effektiv zu bearbeiten.

Mehr erfahren











Brand

Store

Amazon ist weit mehr als eine reine Verkaufsplattform: 9 von 10 Nutzer starten ihre Produktsuche auf dem Marketplace. Umso wichtiger ist es für jede Marke und jeden Hersteller, sich genau hier bestmöglich zu präsentieren. Unser Content-Team realisiert individuelle Markenshops (Brand Stores), die perfekt zu Ihnen und Ihrer jeweiligen Zielgruppe passen.

Mehr erfahren





Kreativer

A+ Content

Nicht nur bei hochpreisigen oder technisch aufwendigen Produkten lohnt sich die Präsentation mittels A+ Contents. Mit diesen kreativen und individuellen Inhalten lassen sich auch Cross- und Upselling-Angebote, USPs und Marken-Geschichten auf Amazon optimal darstellen. Wir konzipieren und realisieren Ihren A+ Content zielgruppengenau.

Mehr erfahren





Seller & Vendor

Beratung

Ob Produkt-Launch, Realisierung von hybriden Amazon-Partnerschaften, Optimierung des Produktportfolios oder ein komplettes Management für Ihren Account auf Amazon: Wir kennen sowohl die Seller- als auch die Vendor-Perspektive bis ins kleinste Detail und begleiten Marken und Hersteller seit Jahren auf ihrem individuellen Weg zu mehr Erfolg auf Amazon.







Warum die Amazon Agentur intomarkets?

Wir sind rund 30 Expertinnen und Experten, die Sie mit viel Erfahrung und Motivation an Ihr Ziel bringen: nachhaltig erfolgreich(er) auf Amazon verkaufen.

Bei uns erhalten Sie alle Dienstleistungen rund um den Amazon Marktplatz aus einer Hand: von erfolgreichen PPC-Kampagnen, umfassenden Programmatic Advertising Lösungen mit eigener DSP-Entity, multilingualer Produktdatenoptimierung, kreativen A+ Inhalten über komplexen Brand Stores bis hin zum strategischen Management Ihres Seller- oder Vendor-Accounts.

intomarkets ist Ihr erfahrener Partner mit Fokus auf den Amazon Marktplatz mit all seinen Besonderheiten.

Transparent. Ehrlich. Professionell.





Unverbindliches Erstgespräch
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Amazon Agentur für Seller, Vendoren und Marken

intomarkets ist eine Marketing Agentur für Seller und Vendoren auf Amazon mit Sitz im schönen Hamburg. Unser rund 25-köpfiges Team setzt vor allem auf datengetriebenes Performance-Marketing und Conversion-optimierte Produktdaten. Wir verstehen sowohl die Käufer als auch den Suchalgorithmus und wissen, dass ein optimales Zusammenspiel beider Seiten den Umsatz nachhaltig steigert und eine optimale Markendarstellung garantiert.

intomarkets wurde 2016 von Ronny Marx innerhalb der SEVEN PRINCIPLES AG als eigenständige Business Unit gegründet. Im September 2020 wurde intomarkets offiziell als GmbH ausgegründet und operiert seit dem als eigenständige Tochtergesellschaft.














Wissensvorsprung für Ihr Business

Als spezialisierte Amazon Agentur  informieren wir unsere Kunden und Partner regelmäßig über interessante Themen in Bezug auf den Marktplatz und geben wichtige Tipps, wie Marken und Hersteller auf Amazon erfolgreicher agieren können. Hier finden Sie besonders beliebte Artikel aus unserem Agentur-Blog:









[image: amazon-agentur-preise]

Amazon Agentur oder eigene Mitarbeiter?

Braucht man als Seller oder Vendor eigentlich immer eine auf Amazon spezialisierte Agentur oder kann man SEO, PPC und den gesamten Account auch mit eigenen Mitarbeiter erfolgreich steuern? Was kostet eigentlich eine Amazon Agentur  und wie teuer sind Mitarbeiter in diesem Bereich? Wir klären hier einmal sehr offen und ehrlich auf, wann auf Amazon spezialisierte Agenturen sinnvoll sind und wie man den Seller- oder Vendor-Account auch selbst betreuen kann.

Blogartikel lesen
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Warum ist Amazon eigentlich so erfolgreich?

Amazon ist weltweit einer der erfolgreichsten Absatz-Kanäle für Händler, Marken und Hersteller im E-Commerce. Der Marktplatz ist dabei nur die Spitze des Eisbergs. Neben Eigenmarken und einer stärker werdenden Werbeplattform machen die gnadenlose Fokussierung auf den Kunden und eine eigene Cloud-Plattform (AWS) Amazon so erfolgreich. Wir zeigen anhand verschiedener Beispiele, wie man Amazon wirklich bewerten muss.

Blogartikel lesen
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Performance Marketing oder Brand Awareness?

Viele Marken stehen immer wieder vor der Frage: Sollte ich bei Amazon lieber in Performance Marketing (PPC) oder Brand Awareness (DSP) investieren? Als eine der führenden Agenturen für Marketing auf Amazon betreut intomarkets seit vielen Jahren verschiedene Marken und Hersteller. Wir wissen daher genau, wie und wann Werbebudgets am besten investiert werden sollten. An einem konkreten Beispiel zeigen wir, worauf hierbei zu achten ist.

Blogartikel lesen












intomarkets Amazon Agentur

auf Konferenzen, Events & Messen

Die Experten unserer Amazon Agentur werden regelmäßig auf namhaften Konferenzen

als Keynote-Speaker, Referenten und Workshop-Leiter eingeladen.
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Ihre Herausforderung, unsere Lösung

Wir wissen, wie vielschichtig Amazons Marktplatz sein kann und welche Herausforderungen für Händler, Marken und Hersteller hier existieren.

Die gute Nachricht: Wir können (fast) immer helfen.

Gern rufen wir Sie auch zurück oder vereinbaren einen persönlichen Termin bei uns im Büro, virtuell via ZOOM oder Microsoft Teams oder kommen bei Ihnen vorbei – ganz wie Sie wünschen.

Wir sind auch telefonisch für Sie erreichbar unter:

040 / 570 110 110

Alternativ rufen Sie die Expert:innen unserer Amazon Agentur auch gerne zurück:

Rückruf vereinbaren
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Ihre Amazon Agentur in Hamburg

Mitten im Herzen Hamburgs arbeiten unsere E-Commerce Experten für unsere Kunden gemeinsam an einem Ziel: nachhaltig erfolgreicher auf Amazon verkaufen. In unseren Büroräumen, nur 5 Minuten von der Alster entfernt, veranstalten wir regelmäßig Workshops und Meetings mit unseren Kunden – natürlich mit 100 % Fokus auf Amazon.

Unser qualifiziertes Team von rund 30 erfahrenen Beraterinnen und Beratern ist allein auf den Amazon-Marktplatz mit all seinen Besonderheiten fokussiert.

Auch wenn sich unsere Amazon Agentur in Hamburg befindet, agieren wir natürlich über die Grenzen unserer schönen Hansestadt hinaus. Wir heißen Sie jederzeit bei uns im Norden willkommen – sind aber selbstverständlich deutschland- und europaweit für Sie tätig.











Amazon Agenturen – eine Übersicht

In den letzten Jahren ist der Markt an spezialisierten Amazon Agenturen in Deutschland, Europa und den USA stark gewachsen – eine Entwicklung, die man auch rund um die Google Suchmaschine schon vor einigen Jahren beobachten konnte. Für Seller und Vendoren auf Amazon ist es oft schwer, die richtige Agentur zu finden. Mittlerweile gibt es augenscheinlich viele unterschiedliche Spezialisierungen im Bereich „Beratung zu Amazon“. Oft hören wir die Frage: Brauche ich eine spezialisierte PPC-Agentur oder doch lieber eine Full-Service-Agentur? Hier eine Übersicht verschiedener, auf Amazon spezialisierter Agenturen und ihrer Geschäftsmodelle:
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Amazon SEO Agentur

Eine Amazon SEO Agentur legt den Fokus auf Content-Optimierung und Content-Erstellung. In diesem Zusammenhang werden auch Dienstleistungen wie A+ Content und Brand Stores angeboten. Die Optimierung von Produktdaten hinsichtlich Keywords und Retail Readiness ist sicherlich die Grundlage für mehr Umsatz und eine bessere Sichtbarkeit auf dem Amazon Marktplatz. Wichtig ist allerdings, dass die gewählte Agentur auch über ausreichend PPC-Erfahrung verfügt und hier nachweislich Erfolge erzielt. Eine Agentur, die „nur“ Listing-Optimierung als Dienstleistung anbietet, kommt schnell an ihre Leistungsgrenzen.
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Amazon PPC Agentur

Eine Amazon PPC-Agentur (auch Amazon Advertising Agentur genannt) legt ihren Fokus auf die Anlage und Optimierung von PPC-Kampagnen auf Amazon und übernimmt den kontinuierlichen Marketing-Support. Solche Agenturen lassen dabei die Themen SEO für Amazon, A+ Content, Brand Stores und die generelle Beratung von Vendoren oder Sellern meist außen vor. Dabei ist die Vorgehensweise und Expertise einer reinen PPC-Agentur im Vergleich zu einer Full-Service-Agentur für Sponsored Products, Sponsored Brands and Sponsored Display keinesfalls besser. Vielmehr konzentriert sich die Agentur auf einen einfacheren und lukrativeren Dienstleistungsbereich.
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Amazon DSP Agentur

Eine Amazon DSP Agentur fokussiert sich ausschließlich auf den Bereich Programmatic Advertising. Für die Schaltung dieser Werbeanzeigen nutzt eine solche Agentur in der Regel ihre eigene Amazon DSP Entity, konzipiert Werbeanzeigen, setzt DSP-Kampagnenstrukturen auf und kümmert sich um den fortlaufenden Support der Werbekampagnen. Ähnlich wie bei einer PPC-Agentur bleibt hier das Thema SEO für Amazon und die strategische Beratung außen vor. Damit Werbeanzeigen auf Amazon allerdings ihr volles Potenzial ausschöpfen und überhaupt erst konvertieren können, ist in den meisten Fällen deutlich mehr Aufwand erforderlich als ein reines Aufsetzen von Werbekampagnen, wie es eine PPC Agentur oder DSP Agentur für diese Bereiche auf Amazon macht.




[image: Amazon FBA Agentur]

Amazon FBA Agentur

(Fulfillment by Amazon)

Eine spezialisierte Amazon FBA Agentur konzentriert sich meist auf die Zusammenarbeit mit Sellern, welche die Fulfillment-Services von Amazon (FBA = Fulfillment by Amazon) nutzen. Zum Leistungsportfolio einer solchen Agentur gehören häufig SEO und PPC für Amazon, nicht aber Programmatic Advertising (DSP). Das liegt daran, dass eine Agentur für FBA meist nur kleinere Seller-Accounts auf Amazon betreut und nicht über genügend Expertise im DSP-Bereich verfügt. Dafür übernehmen einige solcher Agenturen zum Teil auch das Sourcing von Produkten. Manche Agenturen verfügen auch über einen eigenen Seller-Account auf Amazon und agieren selbst als Verkäufer auf dem Marktplatz.
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Amazon Marketing Agentur

Eine Amazon Marketing Agentur verfolgt im Wesentlichen einen Full-Service-Ansatz. Zu ihren Dienstleistungen gehören neben SEO für Amazon auch der Support im Bereich Sponsored Products, Sponsored Brands und Sponsored Display. Auch die Erstellung von A+ Content und das Design eines Brand Stores wird meist von Agenturen übernommen, die auf Marketing für Amazon spezialisiert sind. Nicht selten gehört Consulting von Sellern und Vendoren auf Amazon in Form von Workshops und Trainings ebenfalls zu den wiederkehrenden Aufgaben einer solchen Agentur. Dennoch fehlt hier oftmals der Zugang zur Amazon DSP, wodurch ein wichtiger Baustein im Marketing-Mix für Amazon ausbleibt.
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Amazon Full Serivce Agentur

Eine Amazon Full Service Agentur kann entweder den Aufbau eines kompletten Amazon Business samt Sourcing und Design der Produkte übernehmen oder eine Kombination der Services Amazon SEO, Amazon PPC und Amazon DSP sowie strategische Amazon-Beratung anbieten. Letzteres ist genau das Leistungsportfolio unser Agentur für Amazon, denn wir glauben daran, dass Hersteller und Marken nur dann wirklich erfolgreich auf dem Amazon Marktplatz operieren können, wenn sie die gesamte Klaviatur aus SEO, PPC und DSP gleichermaßen und aufeinander abgestimmt bedienen können. Ein reiner PPC-Ansatz oder ausgewählte SEO-Dienstleistungen (scheinbar) spezialisierter Amazon Agenturen sind dabei nicht von Vorteil, sondern greifen für einen langfristigen Erfolg zu kurz.
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				Welche Agentur ist die beste für Amazon Marketing?

  				
		  			
						Aufgrund der verschiedenen Geschäftsmodelle von auf Amazon spezialisierte Agenturen gibt es eigentlich nicht „die Beste“. Die Wahl hängt davon ab, was ein Kunde von einem Dienstleister erwartet und welche Ziele gesetzt werden. Man kann jedoch davon ausgehen, dass Agenturen mit einem ganzheitlichen Ansatz, d.h. SEO, PPC, DSP und Strategieberatung für Amazon ihr Handwerk am besten verstehen und gleichermaßen Seller und Vendoren in verschiedenen Situationen helfen können. Zudem zeichnet sich eine gute Agentur für Marketing auf Amazon durch eine langjährige Reputation und enge Beziehungen zu Amazon aus.

					

				

			


			
				Wann sollte man eine Agentur für Amazon beauftragen?

  				
		  			
						Eine Agentur für Amazon kann ihre Stärken am besten ausspielen, wenn der Auftraggeber (also bspw. ein Vendor oder Seller) die Arbeit fachlich bewerten und Ergebnisse richtig deuten kann. Mindestens ein eigener, interner Mitarbeiter sollte daher eine Agentur hinsichtlich Content und Werbekampagnen bei Amazon steuern können. Besonders dann, wenn es viele Produkte zu optimieren gilt, PPC- und DSP-Werbekampagnen fundiert geplant und gesteuert werden sollen und man einen unabhängigen Experten für die strategische Planung auf Amazon braucht, ist eine auf Amazon spezialisierte Agentur richtig und sinnvoll.

					

				

			



			
				Was kostet eine professionelle Agentur für Amazon?

  				
		  			
						Es gibt viele verschiedene Abrechnungsmodelle in diesem Marktsegment. Einige auf Amazon spezialisierte Agenturen rechnen nach erfolgsbasierten Modellen ab (z.B. durch eine Umsatzbeteiligung), andere ausschließlich über pauschale Agenturkosten und wieder andere einen Mix aus beiden Komponenten. Bei der Klärung der Frage „Was darf eine Agentur für Marketing auf Amazon kosten?“ sollte bei einem Angebot immer geprüft werden, wie transparent die Preise sind. Wird nur pauschal nach ASIN-Anzahl abgerechnet oder individuell kalkuliert? Lohnt sich eine Erfolgsbeteiligung wirklich und auch langfristig? Kann ein versprochener Erfolg (z.B. Umsatzwachstum) wirklich garantiert werden? Zudem sind allzu große Versprechen und extrem günstige Agentur-Preise in der Regel ein Indiz für wenig seriöse Angebote. Übliche Kosten einer Agentur für Amazon bewegen sich zwischen 80 und 120 EUR/Stunde für operative Tätigkeiten und 150 bis 300 EUR/Stunde für Beratungsleistungen.

					

				

			


			
				Braucht man eine Agentur für Amazon Advertising?

  				
		  			
						Kurz gesagt: Nein. Eine reine auf Amazon Ads spezialisierte Agentur oder PPC-Agentur wirbt zwar gerne mit dem USP einer Spezialisierung auf Amazon Marketing, genauer gesagt Sponsored Ads. Allerdings ist die Expertise hinsichtlich PPC bei einer Full-Service Agentur für Amazon deswegen keineswegs geringer – im Gegenteil: Der Amazon Marktplatz ist viel komplexer und vielschichtiger als nur seine Werbemöglichkeiten. Zudem muss der Produkt-Content vor umfassenden PPC-Kampagnen auf ein sehr gutes Level optimiert werden, damit die Werbemaßnahmen überhaupt ordentlich greifen. Eine reine Agentur für Amazon Ads ist daher sehr stark auf nur einen fachlichen Bereich beschränkt und kann bei allen anderen Herausforderungen, die mit der Zeit bei Amazon für jeden Verkäufer auftreten, schlicht nicht helfen. Eine Full Service Agentur dagegen beherrscht ihr Handwerk hinsichtlich PPC-Maßnahmen nicht nur mindestens genauso gut, sondern auch die Ergebnisse sind insgesamt oft besser. Der im Vorfeld optimierte Content kann mit anschließenden PPC-Kampagnen viel gezielter auf Amazon beworben werden, weil alles aus einer Hand kommt. Ergänzt durch spezielle DSP-Product-Retargeting Maßnahmen und dem richtigen Maß an strategischer Beratung erhalten Seller und Vendoren eben genau das: Full-Service für einen nachhaltigen Erfolg auf Amazon.
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